HIZLI iHTIYAC ANALIZi:

Subat 2023 Depreminin Turkiye'deki
Suriyeli KOBI'ler Uzerindeki Ani Etkisi

Yonetici Ozeti

6 Subat 2023'te Turkiye'nin glineyinde gerceklesen bir dizi yikici deprem nedeniyle
Turkiye ve Suriye'de 50.000'den fazla insan hayatini kaybetti.' Depremden
etkilenenler arasinda, daha dnce Suriye'de devam eden i¢ savas nedeniyle
yerinden edilen ve depremin vurdugu bolgelerde yasayan iki milyon Suriyeli
multeci de bulunuyor.? Building Markets’in gecmisteki arastirmalarinda,
%50'sinden fazlasi Tiirkiye'nin glineyinde depremden etkilenen bélgelerde
bulunmak Gzere, agimizdaki 2.500'den fazla kiigiik ve orta biyuklikte isletmeyi
(KOBI) kuran Suriyelilerin Tiirkiye'ye girisimcilik becerilerini ve sermayelerini

getirdikleri ortaya konmustu.

Depremi takip eden hafta, Building Markets, Tlirkiye aginda bulunan ve depremin
vurdugu bélgelerde faaliyet gdsteren 862 KOBI ile hizli bir ihtiyac analizi
gerceklestirdi. Hizli ihtiyac analizi, depremin KOBI'ler, is operasyonlari ve en acil
ihtiyaclari tGizerindeki etkisini anlamayi amaglamaktadir. Bu ¢alisma, Building
Markets'in ve depreme miidahale ve toparlanmaya odaklanan diger paydaslarin,
depremin hemen ardindan KOBI sahipleri, calisanlari ve aileleri icin gerekli destege
dncelik vermelerine yardimci olacaktir. Analiz ayrica, KOBIi'lerin insani yardim ve
kurtarma calismalarini destekleme konusunda hangi potansiyele sahip

olabileceklerini de vurgulayacaktir.

1Hubbard, Ben ve Giilsin Harman. 2023. “New Earthquake Strikes Turkey, Rattling an Already Devastated Region.” New York Times. 27 Subat. https://
www.nytimes.com/2023/02/27/world/middleeast/turkey-earthquake.html (erisim tarihi: 27 Subat 2023).

2 Abdulrahim, Raja. 2023. “Lives of Syrian Refugees in Turkey Shatter a Second, or Third, Time.” New York Times. 12 Subat.
https://www.nytimes.com/2023/02/12/world/middleeast/syria-turkey-earthquake-refugees.html (erisim tarihi: 27 Subat 2023).
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KOBT'lerin
iyilestiriimesine
odaklanmak su
nedenlerden dolay:
onemlidir:

Isletme sahiplerinin, cahsanlarinin
ve ailelerinin acil ve yakici
ihtiyaclarin: karsilamak, boylece
daha derin bir kirilganlik veya risk
durumuna girmelerini engellemek.

Depremde yikilan bolgelerde ¢ok
ihtiya¢ duyulan yardimlarin
saglanmasinda onlar
desteklemek.

Isletme sahipleri ve cahsanlar
icin gecim kaynaklarinin geri
kazanilmasini desteklemek.

So6z konusu bireysel isletmelerin
faaliyet gosterdigi pazarlarin
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Onemli Bulgular

DEPREMIN BARINMA UZERINDEKi ETKiSi

Katihmcilarin neredeyse yarisi (%45) evlerinden baska yere tasinmak zorunda
kaldi. Tasinmak zorunda kalanlarin %70,2'si asil sehirlerinin disinda, % 55,4'G
baska bir ilde bulunuyor. Tasinmak zorunda kalanlar ¢ogunlukla arkadaslarinin
veya akrabalarinin yaninda kalirken (%50,8) digerleri yeni kiraladiklari ev veya
dairelerde (%18,6) veya cami, araba veya c¢adir gibi gecici barinma yerlerinde
kahyor (%15,8). Digerleri otellerde, isyerlerinde veya devletin yardim
merkezlerinde kaliyor. Evlerine donemiyorlar ¢linkl kendilerini orada giivende
hissetmiyorlar (%28,6), evlerinin ciddi onarima ihtiyaci var (%27,8) veya evleri
tamamen yikildi (%15,8).
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Su anki ortalama

%21,5

Deprem oncesine gore daha kalabalik yasayan

hane blyukligi 6 hanelerin orani. Genellikle akrabalar birlikte kaliyor

YUKSEK ONCELIKLI KiSIiSEL VE AILEVi iIHTIYACLAR

Genel olarak, insanlarin temel ihtiyaglari aileleri veya mevcut deprem mudahale
altyapisi tarafindan iyi bir sekilde karsilanmaktadir; yeterli gidaya erisimi olan
katilimcilarin orani yaklasik %90, yemek pisirmek ve isitmak icin yeterli yakita sahip
katilimcilarin orani %62,9'dur. Ote yandan en ¢ok ihtiyac duyduklari kalemler
soruldugunda, katiimcilar yeterli gidaya, temiz suya, ilaca ve tibbi malzemeye

erisimin 6nemini vurgulamstir.

TEMEL iHTiYAGLARA ERISEMEYENLERIN ORANI
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Yakit iletisim Yemek Hijyen Battaniye Elektrik Yeterli Giysi
(yemek (cep yapmak silte Gerekli ve temizlik barinma su
yapma/isin telefonu/ igin ilaglar trinleri imkani
ma) internet arag-gereg

erigimi)
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Yeterli

gida

ANKET KATILIMCILARI

862

anket katilimcisi

%96,3 Suriyeli

KOBI'lerin, %3,7'si ise Suriyeli
iscileri istihdam eden ev sahibi

topluluk Gyelerine ait

%94,4 erkeklere ait
%5,6 kadinlara ait

iSLETMELERIN BUYUKLUGU

%78,8

Mikro (1-9 ¢alisan)

%18,8

Klgiik (10-49 galisan)

g %2,4

Orta (50-250 galisan)

BASLICA SEKTORLER
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%37

toptan ve perakende satis

%34,1

imalat

%5,8

konaklama ve gida
hizmetleri

%49,9

Gaziantep'ten, yani Building
Markets'in Turkiye'nin glineyindeki
aginin yogunlastigl bolgeden,
ayrica

Adana (%5,5), Hatay (%16,2),
Mersin (%16,8) ve

Sanlurfa'dan (%11,6) katilimcilar
vardi.
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DEPREMIN iS FAALIYETLERi VE VARLIKLAR UZERINDEKi ETKiSi

Arastirmaya katilan KOBIi'lerin sadece %33'li depremden éncekiyle ayni kapasiteyle calismaya devam edebileceklerini
sdylemistir. %49'u islerini sinirl kapasiteyle siirdiirebileceklerini sdylerken KOBI'lerin %16,9'u ticari operasyonlarini
devam ettiremeyeceklerini bildirmistir. KOBI'ler, isyeri, depolama tesisleri ve envanter gibi ticari varliklarinin hasar
gordlglini belirtmistir. Ayrica is strekliligi konusunda zorluklarla karsi karsiya kalmislardir, 6rnegin tedarikgilerine
ulasilamamaktadir veya faaliyetlerini durdurmustur. Ayrica altyapidaki aksamalar nedeniyle mallarini yurt icinde ve

yurt disina ulastirmakta zorluk yasamaktadirlar.

TiCARI FAALIYETLERIN SURDURULMESI iCiN GEREKEN DESTEK

%50,9

%34,2
%12,2 "
%10,4
95,4
Calisanlar igin Girdileri veya Hasari onarmak veya yeni bir Mal ve hizmet Cocuk bakimi sorumluluklari ise gelebilecek Elektrik
maaglarin envanteri almak igin magaza veya ofis alanini tagima imkani konusunda destek (6rnegin, calisanlar
finansmani finansman tutmak igin finansman okullarin yeniden agilmasi,

gocuk bakimi destegi)

iNSANi MUDAHALELERiI DESTEKLEMEYE HAZIR VE BUNA
iMKANI OLAN KOBI'LER

Arastirmaya katilan KOBIi'lerin neredeyse yarisi (%46,5),
isletmelerinin insani miidahalede kullanilabilecek Griin ve
hizmetler Urettiklerini ve miimkiin olan her sekilde "Sirketim ve evim depremden

yardimci olmak istediklerini belirtmistir. Bazilari yardim etkilenmedi ve §irketim ihtiyaC|

cabalarina lojistik destek saglayabilir, digerleri insani
yardim igin geviri hizmetleri saglayabilir ve digerleri tibbi olanlara ylyecek kolileri

ekipman ve hijyen trinleri Gretebilir veya satabilir.

gonderebilir."

KOBI'ler gida enddistrisi, gida triinleri imalati ve restoran
isletme alanlarinda ¢alismaktadir; ayrica ingaat, elektrik GIDA URETICisi, GAZIANTEP
ve miihendislik hizmetleri veren KOBI'ler vardir. Bu
isletmeler depremden etkilenen bdlgelere destek

vermeye hazirdir.
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Sonraki Adimlar

KOBI'lerin iyilesmesini desteklemek kritik &nem tasimaktadir. Kiigiik isletmeler, yerel topluluga hizli bir sekilde mal ve
hizmet saglama yetenekleri gdz 6niine alindiginda, yalnizca acil ihtiyaglari desteklemek igin iyi bir konumda olmakla
kalmaz, ayni zamanda altyapiyi yeniden insa etmek, insanlari ise geri déndirmek ve topluluklarin saglikli bir yasam
siirmek igin ihtiya¢ duyduklari seylere sahip olmalarini saglamak da dahil olmak lizere uzun vadeli iyilesmenin kritik

bir parcasi olabilirler.

1. Acil temel ihtiyaclarin derhal 6nceliklendirilmesi: Arastirmaya katilan birgok kiglik isletme sahibi yeterli gidaya
erisse de, henliz erisemeyenler icin gidaya erisim hala en yiksek 6ncelik. Ayni zamanda, Building Markets'in
Tirkiye'nin glineyindeki aginda bulunan 100'den fazla gida isletmesi acil ihtiyaglari karsilamaya hazir. Cabalar,
beslenmeye yeterli erisimi olmayanlarin ihtiyaclarini karsilamak icin yerel gida hizmeti saglayicilarini finanse
etmeye veya ailelerinin temel ihtiyaglarini karsilayabilmelerini saglamak igin isletme sahiplerine ve galisanlarina
nakit saglamaya 6ncelik verebilir.

2. KOBi'lerin tam anlamiyla faaliyete gecebilmesi igin nakit hibelerin verilmesi: isletmelerin iicte ikisi
depremden 6nceki kapasitede calisamamakta, bu da yardim g¢abalarini destekleme veya calisanlarinin gegim
kaynaklarini glivence altina alma yeteneklerini engellemektedir. KOBi'lerin, calisanlarin maaslari icin hibeler,
envanter olusturmak veya isyerinde, magazada veya ekipmanda olusan hasari onarmak da dahil olmak lizere
tekrar ¢alismaya baslamasi icin acil finansmana ihtiya¢ duydugu aciktir. Nakit hibelerin saglanmasi,
toparlanmayi destekleyecek ve bu bireyler ve topluluklar icin daha fazla ekonomik kotilesme riskini
onleyecektir.

3. isletmeler icin isyeri saglanmasi: Bircok isletme sahibi, 6niimiizdeki ay tekrar calismaya baslayabilecekleri
konusunda iyimser olsa da, isletmeler icin mevcut calisma alanlarinda bir bosluk var. Bircok KOBi'nin ¢alisma
alanlari hasar gormis durumda veya operasyonlarina devam etmek icin yeterli kaynaklara sahip degil.
Kuruluslar, isletmelerin gegici bir kapasitede calismasi i¢in glivenli ve erisilebilir alanlar saglayabilir.

4. satinalma siireglerinde yerel isletmelerin katilimina odaklanma: isletmeler Tiirkiye'de ve muhtemelen
Suriye'de insani miidahaleleri destekleyebilecek bazi alanlarda ¢alismaya hazir.

Yerel isletmeler sadece uzmanliga ihtiya¢c duymakla kalmaz, ayni zamanda yardim ve kurtarma cabalarini
desteklemek icin acilen yanit verebilirler. Uluslararasi bagiscilar ve yardim kuruluslari, gereksinimlerini
karsilamak icin ve yerel ekonomik iyilesmenin ayrilmaz bir pargasi olarak, is yaratmak ve yerel isletmeler igin

gelir elde etmek icin yerel tedariklere 6ncelik verebilir.
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Building Markets, is yaratmayi ve kapsayici blylimeyi tesvik ederek acil sosyal zorluklarin listesinden gelmek icin kiigiik isletmelerin donusturtcl
gliciinii ortaya gikaran, kar amaci giitmeyen bir kurulustur. 2004 yilinda kurulan Building Markets, rekabetci yerel KOBI'leri buluyor, gelistiriyor ve
tedarik zincirleriyle ve yatirimla bulusturuyor. Bu modeli kullanan Building Markets, 27.500'den fazla KOBI'yi destekledi, bu isletmelerin 1,39 milyar
dolar tutarinda sézlesme ve 22 milyon dolar tutarinda kredi ve yatirim kazanmalarina yardimci oldu ve Urdiin, Myanmar, Afganistan, Liberya ve Haiti
gibi gesitli pazarlarda 74.500'den fazla is imkani yaratilmasina yardimci oldu. Building Markets, 2016 yilindan bu yana Turkiye'de Suriyelilere ait ve
Suriyelileri istihdam eden isletmeleri destekleyerek, iilke capinda 2.500'den fazla KOBi'den olusan bir ag yaratti.
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