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One Cikanlar

Building Markets'in kiicik ve orta olcekli isletmeler (KOBI) Snapshot'inin bu sayisi, Suriyelilere ait

isletmelerin finansal hizmetlere erisimine odaklaniyor. Analiz, Tlrkiye'de faaliyet gosteren, buyuk cogunlugu

(%92,8) Suriyelilere ait olan veya Suriyeli calistiran 2.547 KOBI ile yapilan ve duizenli olarak guncellenen

anketleri temel aliyor. Bu isletmelerin yaklasik %75'i finansmana erisim konusundaki kisithliklardan

bahsediyor.

KOBI Snapshot'lar, kurulusun Turkiye ekibi tarafindan yuaritalen, “Bul, Gelistir, Baglantt Kur” modeli
kapsaminda uygulanan baslica faaliyetlerden biri olan isletme dogrulama ve yeniden dogrulama anketleri
araciligiyla toplanan nicel ve nitel verilere dayanmaktadir. Bu anketler, sahiplik durumu, isletme buyukltgu,
ithalat ve ihracat kapasitesi ve karsilasilan zorluklar dahil olmak uzere isletme oOzellikleri ve faaliyetleri

hakkinda duzenli olarak bilgi toplar. Building Markets, bu verileri kullanarak pazar egilimlerini belirleyebilir,
yerel pazarda faaliyet gosteren girisimcilerin degisen ihtiyaclarini daha iyi anlayabilir, firsat ve onerileri

blylyen KOBI ve ortak agiyla paylasabilir.

Bu Snapshot, anket verilerine ek olarak, Suriyelilere ve ev sahibi topluluga ait KOBI'leri finansal firsatlarla

bulusturmak amaciyla, yatirima hazir olma durumlarini belirlemek ve gelistirmek icin destek veren Building

Markets teknik danismanlik ekibinden alinan bilgileri de icermektedir. Bu calisma, Building Markets
tarafindan 2018-2019 arasinda INGEV ile ortaklasa yurutilen, Turkiye'de faaliyet gosteren Suriyelilere ait

isletmelerin finansal katilim ve finansmana erisim kisithliklarina iliskin bir degerlendirmeye dayanmaktadir.

Turkiye'deki calismalarimiz hakkinda daha fazla bilgi edinmek ve arastirmalara iliskin diger yayinlari okumak

icin buraya tiklayin.

Building Markets ekibi, bu anketlere katilan tum isletmelere ictenlikle tesekklr eder.
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Mercek Altinda: Turkiye'de Faaliyet Gosteren Suriyelilere Ait KOBI'lerin
Finansal Katilimi

Su anda Turkiye, yuksek issizlik seviyeleri, suirmekte olan para krizi ve tim zamanlarin en yuksek enflasyon

orani gibi tim alanlara nidfuz eden ekonomik zorluklarla karsi karsiya. Ulke, strduarulebilir blytme icin

cabalarken, istihdamin cogunlugunu olusturan ve Ulkenin GSYIH'sina [1] %50'den fazla katkida bulunan

KOBTI'ler, is firsatlari yaratmanin ve ekonomik toparlanmanin temel itici gtictdir. Turkiye'nin ekonomik

olarak toparlanmasindaki onemli bir sosyoekonomik husus da %90'in1 Suriyelilerin olusturdugu dort
milyondan fazla multeci ve siginmacinin ekonomiye dahil edilmesidir. Son on yilda Suriyeliler, Ulkeye

geldiklerinden beri kurduklari binlerce sirketin de gosterdigi gibi, girisimciler ve is firsatlari yaratanlar olarak
ekonomik hayata daha entegre hale geldiler. Ulkeye sonradan gelenlerin topluma ve ekonomiye daha da

fazla entegre olmasi, ekonomik buylimeyi destekleyecektir.

Suriyelilere ait KOBI'ler, Turkiye'de is firsatlari yaratmak ve gecim kaynaklarini gelistirmek icin cok 6nemlidir.

Bu KOBTI'ler, bliyimelerine ve istihdam yaratma potansiyellerine ket vuran benzersiz zorluklarla karsi karsiya

kalmaya devam ediyor. Multeci girisimcilerin sahip olduklari yasal statu, is kurmalarina, bankacilik ve
finansal hizmetlere erismelerine olanak sagliyor; ancak kredilere ve yatirimlara sinirli erisim, Suriyeli

girisimcilerin Turkiye ekonomisine katilimlarini sinirlayan en onemli iki engel olarak goze carpiyor. [2]

KOBI'ler icin finansal hizmetlere erisim, isletme yasam doéngusinin tim asamalarinda énemlidir ve

isletmelerin kurulmalarini, gelismelerini ve buyumelerini mumkdn kilar; istihdama ve buylimeye katkida
bulunmalarini saglar. Finansal hizmetlere erisimin énemine ragmen, bircok KOBI, finansal bilgilerin seffaf
olmamasi, guvenilir is planlarinin bulunmamasi, Turkiye'de gecirdikleri zamanin sinirli olmasindan kaynakli
dusuk kredi notlari ve teminat gerekliliklerini karsilayamamalari nedeniyle finansal firsatlardan

yararlanamamaktadir.

Bu Snapshot, Suriyelilere ait KOBI'lerin finansal katihmina iliskin engelleri ve firsatlari detaylandirmaktadir.
Bu zorluklarin Ustesinden gelmek, Suriyelilerin daha fazla isletme kurmasina ve KOBI'lerin daha fazla

istihdam yaratmasina yardimci olacak; bireylerin gecim kaynaklarini iyilestirmelerine, ulke capinda sosyal ve

ekonomik uyuma katkida bulunmalarina ve Turkiye'deki ekonomik buyumeyi desteklemelerine olanak

saglayacaktir.

Suriyelilere ait KOBI'lerin finansal katiimini artirma hakkinda daha fazla bilgi icin bu raporun sonunda

verilen onerilere goz atin.

1 European Commission. 2021. “Turkey: SME Country Fact Sheet.” Buradan erisilebilir.

2 TEPAV & EBRD. 2018. "Syrian Entrepreneurship and Refugee Start-ups in Turkey: Leveraging the Turkish Experience.” Buradan erisilebilir.
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KOBI Agina Genel Bakis

Building Markets'in Turkiye agi, 2.547 kucguk vg Tirkiye A§indaki KOBi'lerin En Cok Faaliyet
orta Olcekli isletmeyi kapsamaktadir. KOBI Gosterdigi Sektorler

agindaki en onemli U¢ sektor toptan ve perakende

(%33,2), imalat (%28) ve konaklama ve gida Toptan/Perakende _33.2%

hizmetleridir (%7,5).
Bu isletmeler cogunlukla Istanbul (%44),

Gaziantep (%24)  ve Mersin'de  (%10) Imalat _ 28%
bu

unmaktadir, Ankete katilan firmalarin %75,7'si
. 7.5%

Building Markets Turkiye agindaki isletmelerin %60'indan fazlasinin son alti ayda uluslararasi bir musterisi

mikro isletmeler (<10 calisan), %21,9'u klcUk
isletmeler (<50 calisan) ve %2,4'G orta oOlcekli Konaklama ve Gida
isletmelerdir (<250 calisan). Hizmetleri

olmustur ve agdaki KOBI'lerin %50'den fazlasi mal veya hizmet ihrac ettigini bildirmistir. KOBI'ler ekonomik

duruma genel olarak olumlu bakmaktadir ve %54,8'i onimuzdeki alti ayda karlarinin artacagini, %35,5'i ise
karlarinin ayni kalacagini 6ngérmektedir. Ayni sekilde, KOBI'lerin %47,1'i énumuzdeki alti ayda personel
sayisini artirmaylr umarken, %42,7'si personel sayisini ayni seviyede tutmayi planlamaktadir. Isletmelerin

cogu (%66,7) tedarikcilerine 30 gun icinde 6deme yapmaktadir.

Bir isletmenin banka hesabi olup olmadigi, temel bir finansal erisim ve katilim gostergesidir. Ankete katilan
isletmelerin %92,5'inin bir banka hesabi mevcuttur ve %72,9'u bankalarindan memnundur. KOBI'lerin %69'u

onumuzdeki 12 ay icin bir is planina sahip oldugunu bildirirken, Building Markets'in teknik danismanlari bu

is planlarinin genellikle gayriresmi oldugunu ve bankalarin uygunluk gerekliliklerini karsilamadigini,

dolayisiyla isletmenin yatirim ve kredi hazirhgini azalttigini tespit etmistir.

Isletmelerin finans yonetimine iliskin farkli yaklasimlari vardir. Suriyeli isletmelerin cogu bir finans uzmaniyla

calismamaktadir. Agdaki KOBI'ler icin en yaygin yaklasim, finansmanlarini mal sahiplerinin yénetmesidir

(%77,8). Buna karsilik, 6rneklenen KOBI'lerin %17,4'U finans ydnetimi icin tam zamanh, %1,5'i ise yari
zamanli personel istihdam etmektedir ve %0,9'u bu sorumluluklar icin Gguncu taraf sirketlerden veya

danismanlardan hizmet almaktadir.

Arzu edilen medyan kredi

Calisma sermayesi veya miktari Dolar
sermaye yatirimlari icin kredi

almakla ilgileniyor
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Mevcut Zorluklar

& = Se]

Ankete katilan Suriyelilere ait Isletmelerin cogu (%66,7) Agdaki KOBI'lerin benimsedigi en
KOBI'lerin %92,5'inin bir banka tedarikcilerine 30 gun icinde yaygin finans yonetimi yaklasimi,
hesabi vardir ve bunlarin %99'u odeme yapmaktadir. KOBI'lerin %77,8'i tarafindan
bir finans kurulusundan resmi benimsenen, finansmani mal

bir kredi almamistir. sahiplerinin yonetmesine yonelik
yaklasimdir.

Suriyelilere ait KOBI'lerin karsilastigi en énemli zorluklar finansaldir. Onimuzdeki alti ayda en cok bildirilen

zorluk Turkiye'deki para krizi olup onu finansmana erisim zorlugu izlemektedir. Tlrk lirasinin degerindeki

buyuk kayiplar ve artan enflasyon, uretim maliyetlerinin yukselmesine; yakit, malzeme ve teknoloji dahil

olmak Uzere fiyatlarda ciddi artislara yol acti ve reel ucretlerin dusmesi nedeniyle yerel talebi baskiladi. [3]

Mevcut ekonomik kriz ve COVID-19 pandemisinden toparlanma sureci goz onune alindiginda, 2022'nin

baslarinda Building Markets, KOBI'lerin nakit sikintisi cektigini ve isletme maliyetlerini karsilamak icin yeterli

nakit akisi elde edemedigini gordu. [4] Calisma sermayesi ve sermaye yatirimlari icin finansmana

ulasamama, isletmeler icin 6nemli bir finansal zorluk olusturmaktadir. Aslinda, KOBI'lerin %20'den fazlasi,

finansmana erisememenin bir sonucu olarak normal faaliyetlerinde onemli kisitliliklar oldugunu bildirdi

Gelecek 6 Ayda En Cok Karsilasilacak Zorluklar

D6viz Kuru/Para Birimi Sorunlari [ - <
Finansmana Erisimde Zorluk [ 21.4%

Pazar Rekabeti [N 13.3%
Devlet, Hukuk, Politika ve Burokrasi [N 6.9%

Yiksek Isletim Maliyetleri [ 5%
Herhangi Bir Zorluk Yok [N 6.6%
Musteri Azligi/Talep Yoklugu N 5.5%

Vergilerin Cok Yiuksek Olmas) B 3.9%

Dil Engeli B 2.0%
Is Guci/Nitelikli Is Guct Eksikligi il 1.9%

Piyasa Bilgisi Eksikligi BN 1.6%

3 Turak, N. “Turkey’s inflation tops 85%.” CNBC. 2022, November 3. Buradan erisilebilir.

4 Building Markets. 2022. "COVID-19'un Tiirkiye'deki Suriyeli Isletmelere Etkisi: Toparlanma Siirecinin Analizi." Buradan erisilebilir.
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Finansmana Iilgi

Biliyor muydunuz?

Agdaki tum KOBI'lerin %54,7'si kredi almakla

ilgilendigini ifade etti ve cogunlugu kisa vadeli calisma 2022'de Turkiye'de resmi olarak

aciklanan enflasyon %84'Un Uzerinde
olmasina ragmen, cogu isletme pazara
sermaye vyatirimlariyla ilgilenmektedir.  Kredilerle olumlu bakt|g|n| ve onumuzdeki alti ay

ilgilenen isletmeler, Uic yildan kisa (27 ay) bir vade icin, icinde karlarinda artis ve ek personel
22.267 ABD Dolari medyan kredi tutarinda bir kredi ile alimi 6n gordugunu bildirdi. [5]

ilgileniyorlard..

sermayesiyle ilgilendi. Az sayida KOBI daha uzun vadeli

Cinsiyet acisindan bakildiginda, kadinlarin sahip oldugu veya yonettigi KOBI'lerin %71,5'i kredilerle

ilgilenirken, bu oran erkeklerin sahip oldugu isletmelerde daha dusuktur (%52). Kredi almakla en cok

ilgilenen isletmeler, calisma sermayesine ihtiya¢c duyan ihracatcilardir (%54,5). Bu, Turkiye'nin ihracat

pazarina katkida bulunmak icin kesfedilmemis bir potansiyeli temsil ediyor.

.
 sronen g

Kredilerle ilgilenen isletmelerin Kadinlarin sahip oldugu Kredi talebinde en yaygin amacg,
yarisindan fazlasi ihracatcidir. isletmelerde, erkeklerin sahip sozlesmeleri veya projeleri
oldugu isletmelere gore krediye onceden finanse etmektir.

olan ilgi daha yuksektir.

Isletmelerin yalnizca %1,1'i ortalama 36.000 ABD Dolari tutarinda bir kredi aldigini bildirdi ve kredi almakta

basarili olanlarin yalnizca onda biri kadindi; bunlar finansmana erisim konusunda karsilanmamis onemli bir
talebe isaret ediyor. Kredi talebinde en yaygin amac, sozlesmeleri veya projeleri onceden finanse etmek veya
normal faaliyet maliyetlerini karsilamaktir. KOBI'ler ayrica ek envanter girdileri satin almak, ekipmani
yenilemek veya onarmak, cografi olarak genislemek ve daha fazla personel ise almak icin kredilerle
ilgilenmektedir.

Resmi kredilere erisimleri olmayan, Suriyeliler tarafindan yonetilen KOBI'ler, yeterli sekilde finanse

edilememekte, kredi kisithligi yasamakta ve bankalarda resmi kredi limitleri olmadan faaliyetlerini finanse

etmek icin cesitli kanallar kullanmaktadir. Mikro ve kucuk isletmeler, finansman aciklarini kapatmak icin ticari

kredilere ve akraba ve tanidiklardan gelen gayriresmi finans kaynaklarina guvenme egilimindedir.

Bununla birlikte, KOBI'lerin %3'Unden azi aile veya arkadaslardan (%2,9) veya resmi olmayan bir borc

verenden (<%1) kredi aldigini bildirmistir. Orta Olcekli firmalar, bazen kisa vadeli yatirimlar icin bireysel

yatirimcilarin ilgisini cekebilmektedir.

5 Tirkiye Istatistik Kurumu. 2022, Aralik 5. Buradan erisilebilir.
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https://data.tuik.gov.tr/Bulten/Index?p=Consumer-Price-Index-November-2022-45800&dil=2

Finansmana Erisimde Karsilasilan Zorluklar

Bankalarin, Ulkede gecirdikleri surenin sinirh olmasindan dolayl kredi gecmislerinin olmamasindan

Kkaynaklanan dusuk kredi notlari sebebiyle Suriyeli musterilerle calismak konusundaki isteksizlikleri ve

KOBTI'lerin yatirima hazir olmamalari gibi finansmana erisimin 6ninu tikayan bircok engel mevcuttur. Ayrica,
Turkiye'deki mevcut degisken ekonomik ortam, yuksek ticari faiz oranlarina yol agmak suretiyle kredileri daha
az cazip finansal araclar haline getirerek KOBI'lerin gtivenli borclanma kabiliyetini etkilemistir. Ankete katilan
KOBI'ler tarafindan bildirildigi Gzere, kredilere yoénelik belirgin bir talep olmasina ragmen, kredilerde
uygulanan faiz orani komsu ulkelere kiyasla hala yuksek olarak degerlendiriimektedir. Cesitli bankalarin

KOBT'ler icin sagladigi cari bor¢c verme faiz oraninin mevcut mevduat faiz oranlarini buytk 6lciide asmakta
olmasi, kredileri cogu KOBI icin cazip kilmamaktadir.

Bankacilik

Building Markets agindaki isletmeler, Turkiye'de bankacilik sistemine dahil olmaya calisirken cesitli zorluklarla

karsilasmaktadir. Suriyelilerin ticari banka hesaplari yonetmelerine izin veren duzenlemelere ragmen, bazi
KOBI'lere gore, kimi banka subesi yoneticileri Suriyeliler icin ticari hesaplara degil yalnizca kisisel hesaplara izin
vermekte, kimileri ise Suriyelilere hizmet vermeyi tamamen reddetmektedir. Bankacilik sektoru, Turk finans
sektérinin %70'ini olusturuyor,[6] bu da bankalarin Suriyeli KOBI'lerle calisma konusundaki teredditlerine
iliskin bazi durumlarin, finansmana erisim becerileri uzerinde cok buyuk bir etkiye sahip oldugu anlamina
geliyor.

Bankalarin isteksizligi, go¢cmenler ve multeciler baglaminda son derece baglayici olmak Uzere, finans
kurumlarinin musteri kimligini dogrulamasini, kara para aklamayi, terorizm finansmanini ve dolandiriciligi

onlemek icin musterinin risk degerlendirmesini yapmasini ve izlemesini gerektiren Musterini Tani (KYC) mevzuatl
standartlarini kaynak aliyor. KYC duzenlemelerine uyulmamasi finansal kurumlar icin bir risk teskil ediyor.

Suriyelilere ait KOBI'ler, genellikle kredi saglama konusunda sinirli bir gecmise sahip olduklarindan, bankalar ve
diger finansal hizmet saglayicilar tarafindan ek risklere sahip olarak algilanmakla karsi karsiyadir[7] Yatirm

konusunda tecrube eksikligi, yatirimcilara uygun getiri saglayamama riskini olusturmaktadir. Ayrica, isletme
sahiplerinin Suriye'de catismanin baslamasindan bu yana, yani on yili askin suredir Turkiye'de yerlesik ve varlik

sahibi olmalarina ragmen, Suriyelilerin Turkiye'de kisa sureli ikamet ettiklerine ve bu nedenle “kagcma riskleri”

olduguna dair bir algi bulunmaktadir.

Ankete katilan isletmeler, Ziraat Bankasi, Albaraka Turk ve Kuveyt Turk Katilim ile calistiklarini bildirmektedir.

Albaraka Turk ve Kuveyt Turk Katilim, Arap korfezi bolgesindeki finansal kuruluslarla kismi yatirimlar ve
ortakliklarla kurulan bankalar olarak, Turkiye'nin Arapca konusan toplumuna kucak agmaktadir. Arapca konusan

calisanlari ve Arapca dilini destekleyen mobil uygulamalari bunu gostermektedir. Ziraat Bankasi, Turkiye'deki g
devlet bankasindan biridir. Building Markets agindaki isletmeler, Ziraat Bankasi'nin, gecici koruma statusu

sahiplerine diger bankalardan daha fazla kucak acmasina ragmen, yukarida belirtilen cazip erisim olanaklarini

(Arapca konusan calisanlar ve Arapca mobil uygulama) sunmadigini ifade etmistir.

6 President of the Republic of Turkey Investment Office. “Financial Services in Turkey: May 2019.”
7 SPARK. 2021. “Access or Non-Access to Finance.” Buradan erisilebilir.
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https://spark.ngo/wp-content/uploads/2022/10/EU-SME-TU-report.pdf

Degisken Ekonomik Ortam

Ticari bankalar, ticari borclanmanin yliksek maliyeti nedeniyle Suriyeli veya Turk girisimciler icin uygun bir

finansman kaynagi deqildir. Ticari faiz oranlari, 2021'de ortalama %23 iken, 2022'de ortalama %18'e dustu,
ancak gercek bor¢ verme oranlari borclanacak O0zneye gore degismektedir[8] Ayrica, yonetmelikler ve
uyumluluk gereklilikleri, isletmeler icin zorlayici olmaktadir.

Son olarak, krediler icin teminat gereklilikleri Building Markets agindaki girisimciler icin cok yuksek maliyetli

olabilir. Ayrica, Merkez Bankasi gectigimiz gunlerde bankalarin finansman saglamasini zorlastiran tedbirler
aldi.[9]

Yatirima Hazirlik Eksikligi

Finansal hizmetler icin yeterli bulunmak adina KOBI'ler borg, kredi veya diger finansman turlerini almaya hazir
olma durumlarini gelistirmelidir. Agdaki isletmelerin cogu, bir isletmeyi finanse etmenin temelleri ve yerel
duzenlemeler ile prosedirler hakkinda bilgi eksikligi nedeniyle hazir olduklarini gosterememektedir. KOBI
sahipleri cogunlukla finansman konusunda yeterli bilgiye sahip degildir; kredi almak icin gerekli fizibilite
calismasi, mali plan gibi islemleri yapamamaktadir ve butceleri kisitli oldugu icin bunlari yapacak uzmanlar
istihdam edememektedir.[10] Piyasa ve kredi kaynaklarinin mevcudiyeti hakkindaki bilgi bosluklari, Suriyel
isletmelerin kamu, 6zel ve sivil toplum kuruluslari tarafindan saglanan mevcut finansal hizmetler gibi ticari
kaynaklari ve firsatlari tespit etmelerini engellemektedir. Ayrica, Suriyelilere ait KOBI'ler icin kanunlar,
yonetmelikler ve devlet tesvikleri hakkindaki bilgilere Arapca olarak kolayca erisilememekte, bu da Turkce

bilmeyen girisimciler icin bir belirsizlige yol acmaktadir.

Tiirkiye'deki Suriyelilere Ait KOBI'lerin
Potansiyel Finans Saglayicilari

Kalkinma Bankalari
Uluslararasi Kalkinma Kuruluslarindan Hibeler
Ticari Bankalar
Kitle Fonlamasi
Mikrofinans Kuruluslari
Risk Sermayesi
Etki Yatirimi

Devlet Tesvik Programlari

8 Devranoglu, N. “Targeted Turkish credit policies benefiting SMEs.” Reuters. 2022, October 12. Buradan erisilebilir.
9 Tuncay, E., Devranoglu, N., and Caglayan, C. “Exclusive: Furry of new rules leave Turkish banks struggling to lend.” Reuters, 2022, September 12.
Buradan erisilebilir.

10 Yilmaz, G. "Kiiciik Ve Orta Olcekli Isletmelerin Kredi Sorunlari Uzerine Mudla Ilinde Yapilan Bir Arastirma.” Sosyal ve Beseri Bilimler Arastirmalari
Derqisi 17, no. 36 (2016): 67-82.
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Ornek Durum - Noontek

Noontek, 2013 yilinda Gaziantep'te kuruldu. Hirdavat ve elektronik sektorinde 20 yillik bir deneyime sahip olan

sirket, kuruluslara bakim hizmetleri sunarak potansiyel musteriler nezdinde gorunudrluk kazanmalarina yardimci

olmus. Faaliyete gectikten kisa bir sure sonra, islerinin buyumesine olanak taniyan ihalelere basvurmaya ve ihale
kazanmaya baslamislar. Noontek, 2017 yilinda e-ticarete atilarak Turk teknolojik Grunlerinin ihracati ve satisi icin

ilk elektronik platformu olusturmus.

Sirket, 0zellestirmeye ve musteri odakli BT hizmetleri sunmaya odaklanan nis bir is stratejisi izliyor. Deneyim ekibe
Urununuz en iyisi olsa bile ayrintilara dikkat etmemenin is firsatlarini kaybetmek anlamina gelebilecegini
ogretmis. Musteriler genellikle urun fiyatlandirmasindan cok sirketi degerlendirir cunkd sonuc¢ta onemli olan,

Urunu dogru zamanda ve uygun oOzelliklerle teslim almaktir,

Noontek, Turkiye agina ilk katildiginda Building Markets, cesitli kurum ve kuruluslar tarafindan acilan ihalelere

katilmalari konusunda ve is zorluklarini ¢ozmek icin mentorluk ve danismanlik hizmetleri vererek onlari

destekledi. Sirketin kurucu ortagi Nour Yildiz, "Building Markets'in hizmetleri bizim icin cok faydali ve is gelistirme

firsatlarina erismemizi saglyor" diyor. Bu firsatlardan biri de Arya Kadinlar icin Yatirima Hazirlik Tesviki oldu.

Noontek, fikirlerini yatirimcilara sunma ve islerini bayutme firsati icin secilen, kadinlarca yonetilen sirketlerden
biriydi.

Son zamanlarda Building Markets, sirketin yatirima hazirhigini iyilestirmek icin Noontek'e danismanlik hizmeti
veriyor. Building Markets, hisse senedi fonlarina uygunlugu saglamak icin yonetisimle ilgili dis denetim hizmetleri
ve danismanlik hizmetleri de dahil olmak Gzere teknik yardim saglayarak Noontek'i desteklemistir. Bu cabalarin

oir sonucu olarak Noontek, onde gelen bir Turk girisim sermayesi fonundan 2 milyon ABD Dolari tutarinda bir

kredi limiti elde etti.

Kurucular Sayin Abdulbasit Yildiz ve Sayin Nour Yildiz, "Building Markets, bize dogru tavsiyeleri saglayan ve

blUyume stratejimizi olusturmamiza ve uygulamamiza yardimci olan etkili ve 6zel bir KOBI destek kuru usudur"

diyor.
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Oneriler

Turkiye'deki Suriyelilere ait ve Suriyelileri istihdam eden KOBI'ler, Turkiye'deki multecilerin ekonomik ve

sosyal entegrasyonunda onemli bir rol oynamaktadir. Mali
tUretmek, multeci ve ev sahibi topluluklarda daha fazla maas
cikaracaktir. Bircok paydas, Suriyelilere ait KOBT'

KOBI'ler icin

nizmetlere erisimdeki zorluklara yanit

| istihdam saglayacak firsatlari ortaya

er icin daha fazla finansal katilimi destekleyehbilir.

KOBI'ler yatirirma hazirliklarina daha fazla dikkat etmeliler. Yatirrm ve krediye erismek icin uygun ve

nitelikli adaylar olmak adina neyin gerekli oldugunu 6grenmeye oncelik vermeliler. Finansman saglamak

icin kredi gecmisi olusturmali, basvuru kriterlerine uyumlari konusunda kendilerini gelistirmeli ve yasal

gereklilikleri karsiladiklarini géstermeliler. KOBI'ler bunu asagidaki adimlari izleyerek basarabilirler:

1. lyilestirme

kullanacaginizi 6grenmek amaciyla Building Mar

2. Yatirnrma Hazirlik Degerlendirmesini tamam

danismanlik hizmetlerine katilmaya ve hazirl

alanlarini belirlemek icin kurulusun Yatirnma Hazirlik Degerlendirme Aracini nasil

Kets ile Finansa Erisim konulu bir webinara katilin.

adiktan sonra, KOBI'ler Building Markets'in mentorluk ve

K, profesyonel gelisim ve rekabet edebilirlige gecislerine

yardimci olmak icin onlara talep uzerine tavsiyeler sunan nitelikli mentorlar ve danismanlarla bire bir

bulusmaya davet edilir.

3. Kiicuk isletme hibelerine basvurarak ilk iki adimda edinilen bilgi ve becerileri pekistirin. Isletmeler icin

yeni hibeler yi

tc yillik bir is

ik olarak duyurulur. KOBI'lerin genel

olani sunmalari gerekir. Ayrica, hazir

ikle buyu

nir bes yi

hisse senedi yatirimcilari gibi bankacilik disi finansorler

K hibe programlarina yapilan basvurularda

L1k

e |

oir is planina sahip olmak, bir KOBI'nin

iski kurmaya hazir olma durumunu

artiracaktir. Building Markets'in sagladig teknik destek, KOBI'lerin is planlarini gelistirme ve iyilestirme

kapasitelerini gu¢lendirmelerine yardimci olur.

Building Markets'in Cevrim Ici Ogrenme

Platformu Uzerinden ve yuz yuze sunulan,

bankacilik ve finansa erisim ile ilgili cesitli

konularda ¢cevrim ici egitimlere zaman ayirin.

Ekim 2022'de finansmana erisim konulu bir

Building Markets web seminerinde,

katilmcilarin %78,3'U bilgi paylasiminin

bilgilerini artirdigini ve gelecekte daha guclu

finansman uygulamalari hazirlamalarina

yardimci olacagini bildirdi.
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“Building Markets'in teknik destegi sayesinde
Health Laguna, Uluslararasi Go¢ Politikalari
Gelistirme Merkezi'nin Turkiye'deki KOBI'leri

desteklemeye odaklanan Enhancer Project'ten

25.000 TL hibe aldi.”
Dania Abo Saleh, Genel Mudur
Health Laguna

www.buildingmarkets.org


https://buildingmarkets.org/ar/events/
https://elearning.buildingmarkets.org/
https://buildingmarkets.org/ar/events/
https://buildingmarkets.org/listings/health-laguna/

Kamu ve Sivil Toplum Paydaslari igin

1. Suriyelilere ait isletmelerin Tlrk finans sektorune entegrasyonuna yardimci olmak icin banka hesabi agma

ve kredi gecmisi olusturma da dahil olmak Gzere finansal okuryazarhk egitimi yoluyla KOBI'leri destekleyin.
Kanun ve yonetmeliklere uygunlugun strdurulmesi ve gosterilmesi ile ilgili bilgilere erisim saglayin ve

KOBTI'lerin yerel prosedurler ve Turk finansal sistemi hakkindaki bilgilerini artirin.

2. Suriyelilerin sahip oldugu KOBI'lerin tesvik programlarindan nasil yararlanabilecekleri konusundaki
farkindaliklarini artirmalari icin is kaynaklarini ve firsatlarini tesvik edin. Hibe programi basvurularini

hazirlayan KOBI'lere teknik destek saglayin.

Bankalar ve Yatirimcilar icin

1. Yerel bankalar, G20 2020 Finansal Katilim Eylem Plani, multeciler icin KYC/CDD duzenlemelerinin

degerlendirilmesine iliskin BMMYK kilavuzu ve yetersiz hizmet alan gruplar icin Mali Eylem Gorev Gucu

(EATF)_onerileri dahil olmak Gzere, multecilerin finansal katilimi icin KYC gerekliliklerini karsilamaya yonelik

en iyi uygulamalari dikkate almalidir.

2. Mali hizmet saglayicilar, Suriyelilere ait isletmelerin mali ihtiyaclarini ve bu isletmelerle calismanin

risklerini nasil azaltabileceklerini daha iyi anlamak icin STK'larla isbirligi yapmalidir.
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https://www.gpfi.org/sites/gpfi/files/sites/default/files/G20%202020%20Financial%20Inclusion%20Action%20Plan.pdf
https://www.unhcr.org/616e8d244.pdf
https://www.fatf-gafi.org/media/fatf/Updated-2017-FATF-2013-Guidance.pdf

Nasil Calisiyoruz?

2004 yilinda kuru

gelistirerek ve tec

an ve genel merkezi New York City'de buluna

arik zincirleri ve yatirimlarla bulusturarak isti

Kurulus, modeli aracihigiyla, 27.000'den fazla KOBI'yi desteklec

n Building Markets, rekabetci yerel KOBI'leri bularak,
ndam yaratiyor ve ekonomik buyumeyi tesvik ediyor.

I, bu isletmelerin 1.39 milyar ABD Dolari degerinde

ihale, 22 milyon ABD Dolari degerinde kredi ve yatirim firsati kazanmasina yardimci oldu ve 74.000 tam zamanliya

esdeger is firsatl yaratilmasina yardimci oldu.

Building Markets, Turkiye'de 2.700'den fazla Suriyelilere ait

KOBI'den olusan benzersiz bir ag olusturmustur.

Dogrulanmis isletmeler, gorunarliklerini artiran, performanslarini iyilestiren ve onlari yeni firsatlara baglayan

hizmetlere erisim saglar. 2017'den beri Turkiye'deki programlarimiz, KOBI'lerin yeni sdzlesmeler ve sermaye ile

19,5 milyon ABD Dolarinin Gzerinde kazan¢ saglamasina onculuk etti.

Turkiye'de faaliyet gosteren kiacuk bir isletme misiniz?

Gorunurlugu
\\adldls
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Dogrulayinve is
rehberimizde benzersiz bir

profil olusturun yuze kurslara

Egitime

Sirketinizin bayUmesini
hedefleyen cevrimici ve yuz

Firsatlara

Sektorunuzdeki ihaleleri
bulun ve yeni s6zlesmeler

kaydolun yaparak gelirinizi arttirin.

Daha Fazlasini Ogrenmek Istiyor musunuz?
Tedarik zinciri ve finans uzmanlarimizla iletisime geciniz

WhatsApp: +90 536 734 38 56
Email: turkey@buildingmarkets.org
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